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Udhéezime pér hartimin e njée plani biznesi

1. INFORMACION RRETH APLIKUESIT (DERI NE 1 FAQE)

Béj njé

pérshkrim té hollésishém té vetes ténde, ku té listosh gjithé informacionin e

réndésishém, vecanérisht:

Informacion i pérgjithshém pér veten

Lloji dhe niveli i paaftésisé, aftésité e mbetura pér puné, kufizimet gé ke.
Arsimi,
Pérvoja e méparshme e punés, statusi aktual (i punésuar ose jo).
Si do té té ndihmojé kjo ide biznesi?

Pérse ke vendosur té nisésh kété ide biznesi?

aftésité qé ke, njohurité dhe zotésité qé ke fituar, roli yt né biznesin qé do té nisésh.

2. IDE BIZNESI (DERI NE 2 FAQE)

2.1.

2.2.

2.3.

24.

Lloji i idesé sé€ biznesit: Pérshkruaj idené ténde té biznesit, ¢faré saktésisht planifikon
té nisésh/bésh, né cilén fushé dhe pérse?

Produkti / Shérbimi: Pérshkruaj me hollési produktin/shérbimin ténd. Cfaré do ta béjé
produktin ténd té vecanté, té ndryshém nga té tjerét? A éshté digka e re né treg apo
tashmé ekziston? Si e garanton cilésiné e produktit/shérbimit ténd?

Procesi i prodhimit/shérbimit: Nése je i/e angazhuar né prodhim, shpjego me hollési
procesin e prodhimit (kush, kur dhe si béhet prodhimi). Nése je i angazhuar né tregéti
apo shérbime, pérshkruaj procesin e ofrimit t& shérbimeve (kush, kur, si dhe ku
ofrohen shérbimet).

Investimi i kérkuar: Pérshkruaj me hollési ¢do gjé qé té duhet pér té nisur procesin e
prodhimit/shérbimit. Specifiko: makinerité, pajisjet, mjetet, materialet, I€ndét e para,
listén e artikujve, hapésirén, etj, gé té duhen. Cilén nga kéto tashmé e ke?

| 3. TREGU (DERI NE 1 FAQE) |

3.1.

3.2.

N )
mns

Tregu: Sa i madh éshté tregu yt, shkruaj sa mé sakté té jeté e mundur vendndodhjen e
tregut ténd (rajoni, qyteti, bashkia, vendbanimin apo vendndodhjen mé specifike). Cilét
planifikoni t& jené konsumatorét apo klientét tuaj? Pérshkruaj me hollési konsumatorét
e mundshém (llojin e personit, moshén, fuginé blerése, specifika, etj.).

Konkurrenca: Cilét jané konkurrentét e mundshém, a éshté tregu mjaftueshém i madh
pér té gjithé, pérse konsumatorét/klientét do té blejné produktin/shérbimin ténd né vend
té té tjeréve si ai?
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| 4.

MARKETINGU DHE SHITJET (1 FAQE)

41.

4.2.

4.3.

Plani i marketingut: Si do e mésojné konsumatorét tuaj pér produktin/shérbimin ténd?
Cilat mjete do té pérdorni pér té arritur tek konsumatorét (promocione, media, reklama,
stenda, hapjen e fjalés tek njéri-tjetri, etj.)? Tek sa njeréz do té arrish me ané té
marketingut t€nd dhe sa pérqind e tyre do ta blejné produktin/shérbimin ténd?

Shitja dhe shpérndarja: Pérshkruaj me hollési procesin e shitjes (kush, kur, ku dhe si té
shesésh produktet/shérbimet tuaja). A duhet shpérndarje, nése po, pérshkruaj si do ta
shpérndash produktin/shérbimin. Cilat jané vendet mé té mira pér té shitur produktin
ténd? Béj njé vlerésim se sa produkte/shérbime do té shesésh gjaté vitit té paré dhe té
dyté.

Cmimi: Me ¢faré ¢mimi do ta shesésh produktin/shérbimin ténd? Pérshkruaj se si dole
me até ¢mim — béj njé pasqyré t€ ¢cmimit té shitjes sé produktit/shérbimit (cfaré
pérfshihet né ¢mimin e shitjes), pérfshi kostot e prodhimit, shpérndarjen, promovimin,
marzhet e shitjes, et;.

STRUKTURA E NJESISE SE BIZNESIT (1/2 FAQE)

5.1.

5.2.

5.3.

Menaxhimi: Do ta nisésh vetém kété ide biznesi apo ke partneré? Nése ke partneré,
pérshkruaji ato dhe rolin e tyre. Pérshkruaj garté procesin e vendim-marrjes dhe té
pérgjegjésisé né njésiné e re té biznesit.

Burimet Njerézore: Kush do té punésohet né njésiné e re té biznesit, vetém ti apo edhe
dikush tjetér? Nése keni ndér mend té punésoni njeréz té tjeré, pérshkruani detyrat e
tyre dhe shkruaj sa punonjés ju duhen.

Statusi ligjor: Cili do té jeté statusi ligjor i njésisé sé re té biznesit (p.sh. kompani me
pérhapje té kufizuar, toké bujgésore, catering, etj.)? Cila éshté leja dhe cilat jané
dokumentat gé ju duhen pér té regjistruar njé biznes? Sa kohé duhet pér tu
regjistruar/marré njé leje?

FAKTORET E SUKSESIT DHE TE RISKUT (1 FAQE)

6.1.

6.2.

N )
mns

Faktorét e suksesit: Pérshkruaj me hollési ¢faré té duhet (pérveg parave) pér ta béré
biznesin ténd té suksesshém (p.sh. partner, késhillim, trajnim, rrjet, etj.).

Risget: Plotéso tabelén e analizés SWOT pér té vlerésuar risget. Pikat e forta (S) dhe
pikat e dobéta (W) jané analizé e brendshme, té cilat jané pikat tuaja té brendshme té
forta ose té dobéta né krahasim me kompanité e tjera né treg. Mundésité (O) dhe
kércénimet (T) jané njé analizé e mjedisit ku operon kompania, té cilat mund té
ndikojné nga jashté biznesin tuaj. Né tabelén mé poshté jepet njé shembull:
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Pozitive Negative

Pikat e forta (S)

Pikat e dobéta (W)

Mundésité (O)

Kércénimet (T)

7. KOSTOT E INVESTIMIT (DERI NE 2 FAQE)

Plani i Investimit: Llogarit sa para t& duhen pér té nisur biznesin ténd. Béj njé listé té té gjitha
kostove gé do té kesh dhe futi né tabelén e méposhtme. Artikujt e listuar né tabelé jané thjesht
njé shembull, ti pérshkruaj me hollési bazuar né planin ténd. E réndésishme: listo vetém ato
artikuj pér té cilét té duhen fonde, jo ato gé tashmé i ke. Nése té duhet té sqarosh digka, béj njé

pérshkrim poshté tabelés.

STRUKTURA E INVESTIMIT

FONDE NGA PROJEKTI
(A)

KONTRIBUTI VETJAK EURO NE TOTAL
(B) (A+B)

Asetet fikse

Makineri 1

Makineri 2

Makineri 3

Mobilje (me hollési)

Paisje ose ndihmése (me hollési)

Lista e artikujve (me hollési)

Toka ose mjediset e biznesit
(pérshtatja)

Pjesa tjetér (lista)

Kostot para-operative

Lejet

Kostot e regjistrimit

Pjesa e mbetur e kostove para-
operative

Kapitali i punés

Pajisjet dhe materialet e punés

Té tjera (lista)

TOTALI:

NRZ =
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| 8. PLANI FINANCIAR (DERI NE 3 FAQE)
8.1.  Kostot: Llogarit dhe pérshkruaj kostot operative vjetore (preventive). Pérdor tabelén mé
poshté dhe fut té gjitha kostot e planifikuara, né tabelé jepen thjesht shembuj:

PERSHKRIMI | KOSTOS SHUMA NE
EURO

Materiale dhe pajisje

Materiale pajisjesh

Kostot e prodhimit

Marketingu dhe shpérndarja

Kostot e shérbimeve (energjia elektrike, uji, ngrohja, etj.)
Qeraja e tokés apo mjediseve

Llogarimbaijtja dhe llogaritari

Paga bruto e punonjésve

Té tjera (lista)

B — Shuma totale e kostove

8.2. Té ardhura: Llogarit dhe pérshkruaj t€ ardhurat vjetore gé planifikon nga shitja e produktit
ténd apo nga ofrimi i shérbimit:

Lloji | produktit/shérbimit Kosto Sasi Kosto x Sasi

A —Té ardhura totale

8.3. Reazultati i Punés: Llogarit preventivin e funksionimit té biznesit né shkallé vjetore duke
pérdorur tabelén e méposhtme:

A — Té ardhura gjithsej né vitin e paré:

B — Kosto gjithsej né vitin e paré
REZULTATI | FUNKSIONIMIT (zbrit A-B)

Nése rezultati i funksionimit éshté negativ, sa vite duhen pér té hyré né zonén e rezultatit pozitiv
té funksionimit?
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